s " | FAULA ILIANA
yy:ft‘f’i < DE LA ROSA RODRIGUEZ

o 4 v e -

:i@’: oy . o El juicio oral supone un cncuentro personal

e g rwigg entre los representantes de las partes conten- ’

f 1 dientcs. quienes en forma publica exponen ar- E x I l O

gumentos, desarrotlan la sustancia de su plan-

. . . N Al
tcamiento a través de testigos y presentan sus ]LN EIJ
alegatos, explicitando sus pretenstones al orga-

o4 IR jurisdiccional. Esta obra trene como fin pri- .l UICIO ORA I

DESDE. 1500 mordial L’.Uiﬂl' al ]ili‘;{anlc dU rantc su P ractica en
JUSTO STERRA Y ARGENTINA & =
CIUDAD DE MEXICO

L, los tribunales y mejorar su desempeiio en las CONMO DESARROLLAR HABILIDADES
audiencias del juicio oral, al constituir éstas la YESTRATEGIAS PARA UN BLIEN
ctapa en la cual el organo jurisdiccional decidira finalmente DESENPENO EN EL TRIBUNAL

quicn resultara favorecido con el fallo.

Los juicios orales sc perciben como ejercicios de perieia que
sc llevan a cabo de mancra dinamica y en los gue cada peticion
de las partes es debatida por cl adversario. En atencion a csto,
otro objetivo de este libro es propiciar ¢l entendimicento de cada
intervencion del abogado en la audiencia, asi como estimular y
desarrollar habilidades para expresar ideas claras, coherentes
y convincentes anle el tribunal.

Fn este sentido. se incluyen pautas de actuacion (tiles para
el abogado durante las audicncias preliminares del sistema pe-
nal acusatorio, pues la intervencion que tiene el litigante a lo
lareo de cada audiencia del procedimiento penal acusatorio ¢s
trascendente para la genuina implantacion del nuevo sistema de
justicia. Para ello s¢ vierten comentarios sobre ¢l contenido del
(‘odigo Nacional de Procedimientos Penales, después de haber
analizado 1o que dispone respecto a las estrategias de litigacion
penal.

Finalmente, esta edicion dedica un capitulo a la actuacion de
Jos litigantes durante la audiencia de ¢jecucion para solicitar la
aplicacion de los diversos beneficios o su revocacion, de acuerdo
con la ey Nacional de Ejecucion Penal.
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PRESENTACION

Este libro va dirigido a alumnos de derecho, a los recién egresados
de esta disciplina que comienzan su practica y a abogados que ya
han finalizado su preparactén y descen entrenarse en las destrezas
que requiere el sistema de justicia oral. La obra incluye las normas
y estrategias que los litigantes habran de aplicar en el desarrollo
tanto de sus primeros como de posteriores casos.

Las técnicas expuestas estdn destinadas a iniciar al abogado hiu-
gante para que tenga un buen desempefio en el tribunal, para quc
maneje las situaciones que emerjan y mantenga el control, lo cual
incidird en lo que decida el tribunal. El abogado que acude a la sala
de audiencias sin conocer las destrezas de lingacion oral, no se senti-
ri cémodo en ella v dejara que el adversario sea el que tome ¢l con-
trol de la misma. Por otro lado, el litigante que conoce cémo dirigirse
al 6rgano jurisdiccional durante los alegatos y argumentos que realice,
que sabe como interrogar a los testigos ¥ como y cudndo objetar no
solamente genera el dominio de las audicncias sino que crea una
buena impresion y gana el respecto de los presentes en la sala.

Las estrategias sefialadas en la presente obra no son ideas nuevas
sino que han sido descublertas y practicadas por exitosos abogados
por lo que ayudaran al lector a formarse como un litigante compe-
tente al conocer las normas de la prueba y del procedimiento. Las
diversas técnicas que se sefialan en esta obra son producto del cono-
cimiento adquirido durante mi certificacién como capacitadora como
en ‘T'écnicas de Litigacion Oral, mi observacién y aprendizaje en
audiencias reales, los diversos cursos y talleres que he impartido en la
materia a abogados postulantes y estudiantes de Derecho asi como
de mi asistencia a competencias universitarias de litigio oral llevadas
a cabo en México v en el extranjero.

Los materiales presentados estan sustentados con variedad de
ejemplos pensados especificamente para guiar y ayudar al hugante
en su prictica en la audiencia del juicio oral.

El aprendizaje de las técnicas procesales por parte de los uboga-
dos es una herramienta indispensable para evadir temores y adquirir
competencia profesional. Ademas, no olvidemos que el juicio es un
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uego de estrategias en donde se elegird aquella que se €Xpuso con
{68&& y certeza y que fue plenamente comprobada; el juicio es una
representacion en la que lo importante es el modo de exponer la
“verdad”, debiendo dominar por lo tanto las ticticas expositivas.

La prictica del juicio oral es un ejercicio de competencia, a razén
de ello, las técnicas expuestas en la presente obra asistiran al litigan-
te a afrontar al adversario en las audiencias. Comprender y aplicar
estas normas es solamente el primer paso, sin embargo el segundo
estd constituido por el ejercicio de las mismas en el tribunal.

En este tiempo de transicién, la sociedad que deposita su fe en
el sistema, espera que los abogados desarrollen su trabajo con un
alto grado de profesionalismo, mostrando respeto y cortesia a todos
los participes del proceso y conocimiento de la gran responsabilidad
que asumen. Recuérdese que mientras el juez tiene el control y su-
pervisién de la sala de audiencias, el litigante tiene el compromiso
de dirigir su caso en forma apropiada y eficiente.

INTRODUCCION

El sistema adversarial es un sistema de estrategia y competencia en
el que los abogados, a partir de cierta informacién que disponen de
un caso, tienen una labor técnica consistente en saber usar ciertas
destrezas para alcanzar un resultado favorable, Este modelo requiere
no solamente el conocimiento de normas de derecho, sino que mids
alld de conocer el derecho vigente, el litigante habrd de conocer
técnicas que sean eficaces para provocar en el Juzgador la decisién
que busca. El sistema adversarial asigna a los abogados la responsa-
bilidad de presentar sus casos en el tribunal por lo que los pone bajo
una gran presién por ganar, en beneficio de sus clientes y en el suyo
propio. La teorfa basica del sistema, requiere que el abogado pre-
sente su version de lo que ocurri6 en un conflicto, y que el tribunal
determine la verdad “real” tras estimar las presentaciones que es-
tdn en competencia. Debido a ello, las partes del conflicto se con-
vierten en concursantes o luchadores.

El juicio es fundamentalmente un ejercicio de debate en el que
los abogados de cada parte presentan su propia interpretacion de los
hechos de un evento o circunstancia que ocurri6 fuera de la sala de
Juicios. Por ello, involucra dos versiones de Io que realmente ocurrié.

Por su parte, las audiencias del juicio constituyen la representa-
cién de un caso, de una historia que geners una disputa y como toda
representacin deben de estar estratégicamente planeadas y presen-
tadas. Dentro de este proceso, la labor inicial del abogado es reunir
y estructurar la informacién disponible de algin evento que tuvo
lugar en la vida real para posteriormente, representar en el tribunal
los hechos a los cuales se aplicard la ley. Se trata de recrear una
imagen de un acontecimiento en el intelecto del juez.

En las audiencias, el testimonio oral de los deponentes serd tras-
cendental como también lo serd escoger aquellas palabras que evo-
quen el significado que se quiere transmitir. Por ejemplo: un fiscal
preferird decir que el acusado “maté™ a la victima con su coche,
mientras el abogado defensor manifestara que la victima murié como
resultado de un “accidente”. Es recomendable que las palabras que
se utilicen en el argumento de apertura se vuelvan a pronunciar en
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los interrogatorios y se reafirmen en el argumento de cierre para
que queden gravadas en la mente del receptor.

La tarea subsecuente del abogado es presentar los hechos al juez
con tal autoridad y precisién, que el juzgador pueda tomar su decisién
basindose en la imagen creada por el abogado, por lo que la fidelidad
y claridad serdn factores vitales para convencer al tribunal.

Los materiales provistos en esta obra que tiene en sus manos
estin destinados a guiar al litigante en su prictica y a mejorar su
desempefio en las audiencias del juicio oral, las cuales constituyen la
etapa culminante del proceso, en las que el érgano jurisdiccional
decidird finalmente quien resultard favorecido con su f[allo.

El enfoque de esta obra es propiciar la comprension de cada par-
ticipacién del abogado en la audiencia asi como estimular y desarrollar
habilidades para expresar ideas claras, coherentes y convincentes en
los tribunales.

Se trata éste de un libro que provee una preparacion integra para
los estudiosos del derecho y los abogados que emprenden sus préc-
ticas en el sistema de justicia oral, pues ademés de proporcionar la
teoria necesaria para conocer la dindmica, propésito y formalidad
de cada etapa de la audiencia del juicio oral, se le ha enriquecido
con gjemplificaciones, explicaciones, estrategias, recomendaciones y
autoevaluaciones con el fin de garantizar en los abogados el nivel de
competencia y profesionalismo que demanda el nuevo modelo.

PROLOGO

El libro que Usted tiene en sus manos, es parte de una historia aca-
démica y el fruto de una exitosa vida profesional.

Comenzaré diciendo que no ha existido tal vez mayor cercania
e identificacién entre una creadora y su creacién literaria, producto
de un compromiso de vida mas que académico.

El Exito en el Juicio oral, es uno de los primeros y mejores prove-
chos que obtiene México de los programas de becas y esfuerzos eco-
nomicos de nuestras instituciones educativas, para la implementa-
ciéon del nuevo sistema de justicia penal acusatorio y oral.

La autora, originaria de San Luis Potosi, en donde estudié en la
Universidad Auténoma, participd junto con 74 aspirantes en un pro-
grama nacional de becas para estudiar la Maesuria en “Advocacy” o
técnicas de litigio oral en la prestigiada escuela que imparte exclusi-
vamente la carrera y posgrados de derecho South Western Law School,
en Los Angeles, California, Estados Unidos de Norteamérica. Sus
probabilidades de obtener la beca eran entonces de una contra 74.

Asi la conoci. Primero, al leer su solicitud, curriculum vitae y la
carta que escribid para dar a conocer sus razones personales y aca-
démicas para obtener la beca; después en su entrevista personal que
tuvo tanto en inglés como en castellano. Estdbamos buscando, en la
Comision que presidiamos de Becas dentro del convenio suscrito por
el I'TESM Campus Monterrey y la SWLS, a un profesional del dere-
cho, de preferencia que recién se hubiese graduado y sin las conta-
minaciones propias del litigio en el vigjo, inquisitivo y obscuro siste-
ma penal. Buscidbamos a quien se hiciera el compromiso moral de
regresar a México a ensefiar lo que hubiere aprendido en la Maes-
tria, escribir para ayudar a otros a ensefiar a litigar y sobre todo,
comprometerse en todos los ambitos de la vida profesional y acadé-
mica, a fortalecer el naciente y renovado sistema de justicia penal
mexicano acusatorio y oral.

Llegaron a nosotros quienes buscaban su prestigio profesional
antes que el fortalecimiento del sistema de justicia; llegaron quienes
no tenian idea de su futuro profesional y no faltaron quienes mani-
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festaron que eso de enseiar y ser maestro no era lo suyo, pero que
querian tener la oportunidad de crecimiento personal en el ex-
tranjero.

La Maestra De La Rosa, probd en las entrevistas y exdmenes
tener las aptitudes de docencia que requerfamos y en este sentido se
obligé con nosotros al compromiso académico de regresar a nuestro
pafs para escribir y ensefiar, lo que cumple cabalmente con esta obra
que hoy prologamos.

Por supuesto, no solo obtuvo la beca sino también y con ella, las
mejores calificaciones. Desde entonces, nacié en ella la idea de es-
cribir un texto que la ayudara en su labor docente y extendiera el
conocimiento de las técnicas y destrezas requeridas en el nuevo sis-
tema acusatorio mexicano.

Este libro a diferencia de los escritos por tebricos que jamas en
su vida han pisado una sala de audiencias, ha sido escrito después
de asistir a audiencias reales de juicios orales tanto en los Estados
Unidos de Norteamérica como en México. Para hacer este libro, la
Maestra De La Rosa, estuvo haciendo de manera gratuita una estancia
de investigacion de un mes en el Centro de Formacién Profesional
que tengo a mi cargo, dentro del Instituto de Defensorfa Piblica de
Nuevo Le6n. Por las mafianas, acompafaba a nuestros Defensores
Pablicos en sus audiencias orales y por las tardes, daba talleres de
técnicas de litigio. Solo conociendo esta historia, es posible asimilar
en un justo valor la obra practica que hoy prologamos, en temas tan
importantes como por ejemplo el de la humanizacién de nuestros
usuarios, en donde la Maestra De La Rosa alguna vez sefialé a nues-
tros Defensores: quien juzga debe saber que el justiciable es una
persona como todos, con familia, historia, apellidos y sentimientos;
la sola referencia a nuestro usuario como “el imputado” deshumani-
za; hay que referirse a €l por su nombre. Esta idea ha sembrado en
nuestros abogados la idea de humanizar la justicia.

Felicito al lector por haber escogido esta obra para el perfeccio-
namiento de sus habilidades y destrezas en el litigio oral y deseo que
la buena prictica profesional se beneficie con la difusién de las téc-
nicas y consejos que la autora propone en tan magnifico libro.

Dr. Gonzalo Reves SaLas
Monterrey, Nuevo Le6n, a 8 de mayo del ano 2013.

COMENTARIO A LA QUINTA EDICION

La ejecucién de sanciones es la fase en que la actividad _jurisdipcinnal
hace cumplir la sentencia de responsabilidad dictada por un juez en
contra de una persona cuando dicho fallo ha causado gjecutoria o
deja de ser posible la interposicion de un recurso por el transcurso
del plazo legal para ello. _ '

La Ley Nacional de Ejecucidn Penal prevee beneficios prelibera-
ciones, sustitutivos de sancién y otros derechos que poseen los inter-
nos, una vez que hayan cumplido los supuestos seﬁalados' por la
norma para su otorgamiento. kn este contexto, el abogado litigante
en materia penal debe de conocer precisamente dicha normativa y
tcner en consideracion qué puede argumentar para defender los
intercses de la parte o partes representadas, ante los planteamientos
que haga la contraparte. o _

El propésito del capitulo que sc afiade en esta ediciéon es guar
tanto a Fiscales como a Defensores en lo que deben argumentar al
plantear sus solicitudes al Juez de Fjecucion o bien al ejercitar su
derecho a la contradiccion.

Dicho sea de paso, las personas privadas de libertad poseen de-
rechos fundamentales consagrados tanto en la Constitucion Federal
como en diversos tratados internacionales a saber: las Reglas Mini-
mas del trato a reclusos, el Conjunto de Principios para la proteccion
de todas las personas sometidas a cualquier forma de detencion o
prision, los Principios Bisicos sobre el Tratamiento de Intcynos, la
Convencién contra la tortura y otros tratos o penas crueles, inhuma-
nos o degradantes, por mencionar algunos. El contenido de los mis-
mos no es materia del desarrollo de la presente obra, no obstante,
se recomienda su revision.

LA AUTORA
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Al tiempo en que escribo estos parrafos, tres entidades federati-
vas han implementado el Cédigo Nacional de Procedimientos e-
nales en el ambito local y se combina un estuerzo conjunto en los
operadores, juristas, maestros y estudiantes de derecho de todo el
pais por adquiric una mnstruccidn acorde a los lincamientos de este
Cuerpo normativo.

Con el advenimiento de este ordenamiento, se uniforman las
normas que han de observarse tanto para la investigacion como en
lo relativo al procesamiento y sancidén de delitos ante juzgadores
locales y federales. A la par de estos aspectos, también se hacen
homélogos los lineamientos a los que deben de cefirse los abogados
durante su participacién en las audiencias y mas especificamente, en
relacién con las téenicas de litigacién del modelo penal acusatorio.

Sin desatender el hecho de que esta compilacion esté siendo
objeto de maliples criticas que incluso han dado pauta a que la
Comusién Nacional de Derechos Humanos haya promovido una de-
manda de accién de inconstitucionalidad contra el contenido de tre-
ce de sus numerales, se reconoce que en materia de litigacion, cier-
tos aspectos no se encuentran manifiestamente previstos, pudiendo
dar lugar a serias confusiones por parte de los litigantes, si estas no
son subsanadas en lo subsecuente.

Les invito a dar lectura al Gltimo capitulo de esta edicién el cual
evoca, analiza y hace comentarios al contenido del articulado inser-
to en el Codigo Nacional en lo relativo a las estralegias de litigacion
penal, siendo que este fijard el arquetipo en el que se cimiente la
practica de los juristas mexicanos.

[.A AuToRra
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COMENTARIO A LA SEGUNDA EDICION

En razén de que la intervencién que tiene el litigante durante cada
audiencia del procedimiento penal acusatorio es trascendental para
la genuina realizacién del nuevo sistema de. JustICIa esta segunda
edicidén estd provista de un capitulo que contiene guias practicas las
cuales buscan apoyar al abogado en su participacién en las audien-
cias preliminares.

Tengamos en cuenta que el nuevo modelo no Gnicamente nos
obliga a conocer y dominar la teoria procesal, sino que resulta inelu-
dible adquirir las destrezas de litigacién ya que ambas son comple-
mentarias vy deben ser observadas para producir la informacién en
el juicio. En este mismo sentido, serd en la medida en que se tenga el
conocimiento acerca del propdsito y dindmica de cada audiencia,
que se podran tomar las decisiones para responder oportuna y ade-
cuadamente a través de argumentos efectivos.

Para la elaboracién de esta segunda edicién se han observado los
aciertos y deficiencias en que incurren tanto el Ministerio Piablico y
la defensa dentro de las audiencias de la primera y segunda etapa.
Es por ello que se incluyen modelos y consideraciones para que la
representacion social solicite se califique de legal 1a detencién, for-
mule imputacién, solicite vinculacién a proceso, medidas cautelares
y peticione el cierre de la investigacién. Asimismo, se proveen estra-
tegias para la réplica que puede argumentar la defensa en cada uno
de estos casos.

Aprender a desempefiarnos en un sistema adversarial y dominar
el arte del litigio parece ser un arduo desafio, sobre todo tomando
en cuenta dos tactores, siendo el primero la légica competitiva en
que estan inmersos los litigantes en un sistema advesarial y el segun-
do, que la habilidad comunicativa se desarrolla a través de actos
orales presenciados por un piblico. Sin embargo, se debe reconocer
que las aptitudes de un litigante se adquieren desde la practica y que
el ser competente exige aplicacién, compromiso y esfuerzo, es por
ello, abogados, que esta obra los invita a emprender el aprendiza-
Je de la abogacia tan necesario para fortalecer nuestro desempeiio
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profesional por un lado, asi como para contribuir en el progreso de
nuestra cultura juridica, por el otro, Espero que el presente les re-
sulte una herramienta de utilidad en este periodo de transicién a un
muevo modelo de imparticion de justicia.

La Auronra _
1. EL. ABOGADO LITIGANTE CUENTA HISTORIAS

La encomienda de un abogado en el tribunal puede ser comparada
con el papel de aquel que cuenta algan evento pasado en una fiesta
0 reunidn. Esta persona cautiva a su audiencia recreando en la mente
de su auditorio la imagen de un evento o episodio ocurrido en otra
¢poca y lugar. La imagen debe ser suficientemente clara, concisa y
creible para que la audiencia se muestre convencida y no se fatigue
o distraiga en este proceso.
El quehacer del abogado litigante es muy similar a éste pues se
trata de crear en la consciencia del juez una imagen de un evenio o
situacién que ocurri6 en algtn lugar y tiempo pasados. El escenario
de donde y cémo ocurrieron los hechos debe de ser descrito precisa-
mente para que el juez sea capaz de entender y reconocer las caracte-
. risticas esenciales del caso. La representacién del acontecimiento debe 1
ser transmitida eficientementé ¥ en un tiempo razonable tomando en
cuenta que hasta los mds simples y cortos eventos contienen una mul-
titud de detalles. El tiempo en que se desarrolla el evento en un tribu-
nal resulta ser mas prolongado que el tiempo en el que ocurrié en la
vida real, por ello el abogado debe seleccionar rigurosamente los de-
talles que son esenciales para que la imagen sea presentada al érgano
Jjurisdiccional y debe encontrar las formas eficientes de transmitirlos.
~— La presentacién debe de realizarse con autoridad y dominio para
que el juez confie en la versién planteada y pueda basarse en ella al
tomar su decision. Las herramientas del que cuenta historias son las
palabras, 1a voz, los gestos, el contacto visual y su misma presencia.
Ellas deben ser utilizadas para crear lo mis detallada y eficazmen-
te posible la imagen deseada. Ademads de ello, la informacién que
presente el abogado debe de provenir de fuentes que el juez encuen-
tre confiables para que la imagen transmitida esté acorde con expe-
- riencias humanas reales. Bajo esta perspectiva y en comparacién con
el rol del que cuenta historias, la tarea del abogado exige considera-
blemente mis esfuerzo. Los lineamientos a los que queda sujeto el
" abogado en un tribunal son mucho mis estrictos que aquellos del que
i cuenta una historia de entretenimiento. Dichas normas seran deta-
!

lladas mas adelante en la presente obra.
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En este orden de ideas, para presentar su historia el abogado
tratara de obtener tanta informacién como sea posible acerca de los
eventos o problemas para comunicar lo que realmente ocurrié. To-
mando en consideracién anticipadamente la presentacién de su ad-
versario, el abogado escoge la versién que mejor favorezca a los
intereses de su cliente y que con mayor probabilidad serd aceptada
por el juez. Es decir, un mismo hecho puede ser presentado desde
dos escenarios distintos.

Por ejemplo, la imagen de una tia que advirtiendo que la madre
del nifo saldria fuera por unos dias, toma al menor y lo lleva a su
casa por el fin de semana para cuidarlo y protegerlo es muy diferen-
te a aquella historia de la madre que sefala que nunca le pidieron
prestado al menor y que a pesar de haberlo estado buscando por tres
dias no ha tenido respuesta de su paradero por lo que acusa a la tia
de robo de infante. Obviamente la ley aplicable al segundo caso sera
totalmente diferente al primero. La pequefia diferencia en ambas
descripciones genera consecuencias totalmente diversas en cuanto a
responsabilidad y Ia ley aplicable.

Ahora bien, la mayorfa de la informacién de los hechos que pre-
senta e] abogado se obtienen de los testigos, quienes vieron o vivie-
ron los acontecimientos y quienes para exponer dicha informacién
se someterdn a un interrogatorio. Estos testigos tienen habilidades
y personalidades diversas y cada testigo puede aportar un fragmen-
to de la totalidad del hecho. El abogado debe organizar, guiar y
motivar a los testigos para que desarrollen la imagen en la forma
seleccionada por el abogado para que a su historia sea aplicable ]a
regla de derecho deseada. ‘

Entonces, cuando confecciona su historia, el abogado tiene que
hacer una profunda investigacién con los testigos y otros datos rela-
cionados con el evento, para determinar posibles escenarios del he-
cho. El andlisis y la seleccion de estos hechos estardn basados en la
informacién que se tenga disponible de tal forma que pueda demos-
trar la veracidad de su relato.

En resumen, presentar el caso en forma de una historia convin-
cente es el método mis efectivo de crear una respuesta emotiva en tu
auditorio. Como ya se ha mencionado, narrar una historia llama la
atencién del auditorio pues facilita los procesos mentales para recibir
y analizar informacién. Ademds, {a quién no le gusta una buena his-
toria? Una historia convincente se obtiene a través de detalles que
despierten los sentidos y por medio de personajes que generen algin
interés. Narrando tus argumentos, ayudas al receptor a identificar los
protagonistas de la historia (tu cliente) y a interpretar el caso.

EXITO EN EL JUICIO ORAL 3

1.1, EL DESARROLLO DE TU CASO

El abogado debe desarrollar algunas responsabilidades importan-
tes con respecto al contenido substancial de la historia o narracién
de Jos hechos. Estas se pueden resumir en:

1) Conocer los hechos. El abogado debe de tomar la funcién de
un investigador y realizar una profunda indagacién de los aconteci-
mientos que dieron origen a la contienda legal. Algunas veces los
hechos pueden ser obvios, otras veces se requerird tener un pensa-
miento critico ya que con la informacién disponible, se pueden derivar
muchas posibilidades de lo que ocurrié y de ellas habra que conside-
rar algunas y rechazar otras.

2) Buscar material relevante que fortalezca tu planteamiento de
los hechos. Se puede hacer una Iluvia de ideas para identificar posi-
bles fuentes de informacién. Por ejemplo, en el caso de un accidente
automovilistico, se puede obtener informacién de los reportes infor-
mativos de policia, de los reportes médicos, las fotos del accidente y
las declaraciones de testigos. No debemos limitarnos a estas fuentes
rutinarias, puede haber fuentes adicionales de informacién que sean
ttiles, que podemos obtener del lugar de trabajo de los involucrados,
inclusive el internet también es Gtil al respecto. Al empezar a prepa-
rar tu estrategia, es importante tener una luvia de ideas con colegas
acerca de donde localizar informacién adicional.

3) Reunir y evaluar los materiales disponibles. Antes de presen-
tar el planteamiento de tu caso, es esencial hacer un anélisis del
material relevante. En los litigios, esto se hace a través del examen
del lugar de tos hechos, la escena de un accidente o del crimen, el
andlisis de documentos, declaraciones, las entrevistas a testigos, por
solo nombrar algunos. En una sala de juicios orales, la parte con
mejor informacién usualmente gana. Al prepararte para argumentar,
aseglrate de que hayas reunido toda la informacién relevante, don-
dequiera que ésta se encuentre. La informacién es el suministro del
planteamiento de tu caso.

4) Seleccionar los materiales que sean mds favorables para la
Farte que representas. Después de que has reunido y analizado la in-
ormacion relevante, debes identificar las normas juridicas aplica-
bles a los hechos y que favorezcan a los intereses del cliente. Deberas
de investigar los codigos y regulaciones que favorezcan a tu repre-
sentado.

5) Crear un planteamiento original y disefiar y construir argu-
mentos persuasivos con estos materiales. Escribe las razones funda-
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mentales segn las cuales debes de ganar tu caso. De la misma forma
como el creador de una obra elige los mejores materiales para ela-
borarlo, asi los abogados deben usar su conocimiento, pensamiento
y creatividad para disefiar un caso exitoso. La materta prima del
abogado la constituyen los hechos y el derecho.

1.2. Troria DEL CASO

Como se ha mencionado previamente, antes de que el abogado
pueda empezar a determinar si su caso tendrd éxito, debe analizar
el material disponible el cual frecuentemente se encontrara en forma
de hechos desestructurados e inferencias que pueden o no ser ciertas.
Después de ello, se recomienda que el litigante vislumbre los escena-
rios que puede presentar al juez y las reglas de derecho aplicables a
cada escenaric a fin de definir cudl de ellos se puede comprobar
ademas de resultar mas conveniente y favorable a su cliente.

Fara ello, cada representante legal tendrd que elaborar su teoria
del caso. Con el afin de hacer una presentacién efectiva, el abogado
debe pensar y analizar las posibles teorias que puedan ser desarro-
lladas con la informacién disponible. Usualmente el siguiente paso
es escoger una teorfa:

a) que sea congruente con los hechos
b) ala que sea aplicable un precepto legal favorable a la parte
que el abogado representa

Por ejemplo, supongamos que se realiza la investigacién de un
incidente vial producido en Nuevo Ledn en la interseccién de las
calles A y B entre un taxi y un carro blanco de cuatro puertas. El
taxi transitaba por la calle Ay el otro vehiculo por la calle B. No hay
semiforo en dicha esquina. Los vehiculos involucrados chocaron sus
unidades de frente y a consecuencia de este percance, resultaron
fuertemente danados. El Ministerio Pablico desarrolla 1a teoria del
caso de acuerdo a la cual el conductor del taxi no paré para dar
paso al otro coche, impactandose de frente con el otro automdévil y
provocando los darfios ocasionados en ambas unidades que se calcu-
laron en varios miles de pesos, no reportdndose pérdidas humanas.
Para la representacion social, esta teoria del caso parece ser consis-
tente con una testigo de nombre Juana Garcia que indica haber
visto el accidente y también se basa en la evidencia fisica. Ahora
bien, algunos elementos de la teoria deben ser encontrados por in-
ferencia, por ejemplo, el fiscal no tiene prueba directa de datos tales
como la velocidad de los vehiculos o el hecho de que el conductor del

EXITO EN EL JUICIO ORAL ]

taxi haya intentado chocar con el otro vehiculo. Estas lagunas, que
no se contestan con la evidencia directa, deben ser satisfechas por
la inferencia.

Para este mismo caso, la teoria de la defensa del conductor pue-
de argumentar que no existen sefalamientos para ceder el paso a un
vehiculo en la esquina por la que transitaba el taxi y que como el
impacto de éste se present6 del centro del auto hacia atrés, el taxi se
encontraba ostensiblemente dentro de la via, puesto que ya llevaba
camino recorrido y era el otro automévil el que tenia que haber pa-
rado para evitar la colision.

En ambos casos, el primer paso para construir una teoria del caso
ocurre al tiempo que obtenemos conocimientos del hecho. De entre
las fuentes de informacién disponibles como los involucrados, los
testigos y peritos, cada representante legal tiene que organizarlas y
averiguar si hay elementos potenciales para una representacién exi-
tosa del caso. Asimismo, con esta informacién desorganizada de he-
chos tiene que visualizar y estructurar una teoria que:

1) tenga consecuencias legales favorables para su cliente y
2) se pueda demostrar y es probable que el juzgador la acepte.

Una vez que haya sido determinado que las circunstancias del
caso conforman una versiéon de los hechos que vale la pena presentar,
el abogado debe investigar mds informacidén de la contraparte. El
proposito de este paso es ver si hay otros hechos que se puedan ana-
dir o sustraer de la teorfa preliminar asf como identificar y localizar
recursos que puedan ser usados en la teorfa del caso que se presen-
tard en el tribunal.

La teoria del caso es la explicacién de como ocurrieron los he-
chos v la participacién que el imputado tuvo en ellos, con la Gnica
finalidad de convencer al érgano juzgador de que la versién del que
la presenta es la verdadera. También puede ser considerado como
aquel planteamiento que hacen los litigantes acerca de lo que ocu-
rri6, analizando la informacién disponible y tomando en cuenta los
tres niveles que convergen en la historia: El fictico, el juridico y el
probatorio.

1.2.1. Teoria fictica

A.- El primer nivel de la teoria del caso estd conformado por los
hechos de que se tiene conocimiento. El abogado debe estudiar
los datos disponibles para encontrar una imagen de lo que ocurrié
que pueda ser recreada en el tribunal de una forma comprensible y
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persuasiva, El andlisis de hechos no estd limitado a la discusién que
se tenga con otros abogados o testigos, el abogado debe investigar,
desarrollar y definir la teorfa del juicio en todo momento.

Mientras el abogado conoce mis los hechos y los analiza, la téoria
factica inicial puede parecer no ser la 6ptima por lo que tendri que
hacer una eleccién. La alternativa que adopte dependers de:

la evaluacién de los hechos

la posibilidad de probaria

la habilidad de recrearla v

el nivel de aceptacién que de ella tenga el 6rgano Jurisdic-
cional, teniendo en cuenta que los hechos deberdn tener
relevancia juridica y conformarse por datos que hagan vero-
simil la historia.

NSNS

Para la elaboracién de la teoria fictica en el caso anterior se re-
comienda que la Representacién Social y la Defensa comiencen por
contestar las siguientes preguntas:

TEORIA FACTICA M. DEFENSA

DANG EN PROPIEDAD AJENA| DARO EN PROPIEDAD AJENA

1.-¢Cudndo? E1 15 de lebrero. El 15 de lcbrero.

2.-éDéinle?

En la interseccion de las calles | En L interseccion de las calles A y B
Ay B del mwmicipio de | del municipio de Momterrey, Nievo
Monterey, Nueve Ledn. Leon,

Leonel Crox
{conducior del vaxi).

3.-€Quién hixo? Euwiliano Péres.

(snjero activo)

4-LA quidn? Emiliuno Méver.

{sujelo pasivo)

5.-4Qud hieo®

Leonel Cruz (conducior v
Propictario deb taxa).

Tpacté, dai. Ipacid, causd dafios wateriales con

suaulo placas GRO5-95,

G.-d(lircunsiancias?
Modo, instvmento

Ealta ¢le cuidado, Probable No hay
exceso de velocidad del taxi
Placas L-19-Fi}1,

semdlmo,  no hay
sefialunicnto, el taxista se beneficia
por la cansal e ostentibilidad ya que
habia recorrvido wayor rayecioria v
tenda ba prefereocia de paso,

7.-Resuliado Causd daitos materiales. Cause danos wateriales,

R.-Mdvil de la accién
Por gué?

Por descuido y negligencia del | Falia de senalamicuios ¥ semiloros
1xista. No cedié paso a oo en el lugar del accidenie,
1axisli.

Para complementar la teoria fictica, €l postulante debe de tener
en consideracién cudl fue la forma de ejecucién, ¢l grado de inter-
vencion y la naturaleza dolosa o culposa del delito. En este orden,
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tanto Ministerio Piblico como defensa tienen que analizar y deter-
minar las formas de autorfa y participacion que conforman su ver-
si6n de los hechos.

La tabla anterior expone las teorias del caso elaboradas tanto por
el Ministerio Pablico como por la Defensa, tomando como referente
solamente el dafio material (dafio en propiedad ajena)’ producido a
consecuencia de dicho evento. Es ampliamente recomendable que un
litigante trate de elaborar los posibles panoramas o teorfas del caso
que puede confeccionar la contraparte, a fin de plantear su contra-
ataque.

1.2.2. Teoria juridica

B.- El segundo nivel para disenar la teoria del caso es el juridico,
compuesto de los preceptos legales que son aplicables al caso, es
decir, consiste en encontrar la figura legal que corresponde a los
hechos en cuestién y descomponerla en sus elementos constitutivos.
En un asunto penal, por ejemplo, al tratarse de una conducta delic-
tiva, la teoria juridica consiste en identificar el antisocial previsto en
la ley penal y disociar sus elementos, analizando si se satisface cada
uno de ellos. En el caso en comento, la teoria juridica serfa:

FEORIA JURIDICA M. DEFENSA

(elemetos del tipo)

Comete esie dedito quicn DANO EN PROPIEDAD AJENA [ DANOQ EN PROPIEDAD AJENA

EF automndvil placas GJF-95-05 | Kl avte placas GJF9595  causd
resultd danado. Prescina des- | dabos a la pavie lueral del 1axi
truccion de la facia el auto | resubtando destruidos los vidrios,
cuun ochema por ciento. la partczuels y guardalangos tra-
sero quedando mhabilitado para
cl fin que estaba destinado ¢ im-
pedido para seguir utilizdndolo a
efecto de satslacer necesidades
de ransporte,

1.-Causc uu elano,
Drestruction
o dcterioro,

2.-Por cualquicr medio. Con cliaxi piacas L-10-704. Con el carro placas G F-094.95,

A.- De cosa propia o ajena. | Dados al auto placa Daiios al awto placa GJF-94-95 y
GIE94-95 v al taxi. al waxi.

Perjudica al propictario del Laxi
Leonel Cruz

Obrd v perjuicio
del patrimonio de
Ewmiliano Pévez,

4.-En petjuicio
tle tereero.

Al analizar los elementos del tipo, el litigante debera tener en
cuenta que:

! Segin el artfeulo 402 del Codigo Penal del Estado de Nuevo Ledn.
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El dajsio €s conocido como la inhabilitacién de la cosa para
el uso a que esti destinada o que es propio de su natura-
leza.

Por destruir se entiende deshacer o arruinar una cosa mate-
rial en forma tan completa que ésta se desintegre y se impo-
sibilite para el uso.

Deteriorar un objeto es estropearlo o menoscabarlo sin que
el acto lleve a su total destruccién, como la fractura de un
vehiculo.?

Por cosa ajena se entiende aquella que no pertenece en pro-
piedad al dafiador.

1.2.3. Teoria probatoria

C.- El tercer y tltimo nivel de la teoria del caso es el probatorio
el cual estd formado por los datos de prueba de los que se dispone,

llamense testigos, peritos, objetos, documentos, etcétera. Para su
elaboracién, el abogado tendrd que examinar a través de qué testi-
gos, peritos o datos de prueba se puede dejar manifiesto lo que
ocurrio, tomando en consideracién los cuestionamientos que for-
mulé en su teorfa factica.

Al elaborar el nivel probatorio de la teorfa del caso, es importan-
te seftalar que el litigante debe citar a comparecer a juicio a:

v’ testigos,

v peritos,

v aquellas personas que participaron en la elaboracién de un
documento que contiene datos de prueba tales como oficia-
les de transito, policias preventivos y de investigacién, por
citar ejemplos, y

v' terceras personas cuyas manifestaciones o declaraciones es-
tin contenidas en documentos tales como partes informati-
vos, actas de entrevista a testigo o comparecencias, ya que el
Jjuez valorard al deponente en la audiencia de juicio, no los
documentos que obran en la carpeta de investigacion.

Se expone a continuacién un ejemplo de una teoria probatoria
para el Ministerio Puablico y la Defensa:

® GonzALEz vy 1.4 Veca, Francisco, Derecho Penal Mexicano. Los delitos, 30a. ed. actualizada por
Jesiis Pérez Martinez, Porraa, México, 2006, p. 504.
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TEORIA PROBATORIA

M.

DEFENSA

1.-£Cudnda?

“Iestigo: Juana Garcla
Parte informativo:

Fe del lugar o Acta de aviso de hechos
prubablemente deficiivos

2 -t 1Mhde?

Testigo: Juana Garcfa
Parte informative: policla
Fe del lugar

Fe del lagar o Acta de aviso de hechos
probabileneme deliciivos

3.-¢Quicn hizo?
(sujeto activo)

Testigo: Juan Garcfa
Parte informativo: policfa

Reporie de accidente, La declaracion
de la testigo no debe ser determinante

4.-2A quién?
(sujelo pasiva)

Testigu: Juama Garca

Repurte de accidente: posiciones de lus
vehfculos después del impacto

5.-¢Quié hize?

'i'cs-t:igo: Tuana Garelt
Fe del lugar: senalamientos
Reporte de accidente

Reporie de accidente
Fe del lugar

G.-¢Circanstancias?
Muoxlo, instrnamento

“Testigo: Juana Garela
Fe niinisterial

e del lugar: [alra de seilalamiento,
Augencin de semaloro

Repuorie de accidente: posiciones de los
vehfeulos después del impacio

7.-Resultado

Dictamen pericial de daios de
Vehlculo: perito valuador

Valuacion de dafos
Inspeccion vehicular

Inspeccién vehicilar

8.-Méwil de la acaon
<Por qué?

Por descuido y negligenein del | Fe del hygar; Bilia de sefialamiento,
taxista. No cedit paso a owro Avusencia de semdforo
taxista

Mientras el caso se prepara, y se presenta, es necesaria una investigacion
cuidadosa y un estudio de hechos para refinar la teoria.

Y7
Ry

1.3, CARACTERISTICAS DE LA TEORIA DEL CASOQ

Unica: una vez definido su planteamiento, el abogado debe
casarse con una sola versién de los hechos y defenderla a lo
largo de su presentacién. :

Logica: el planteamiento debe obedecer a los principios de la
légica y ser conforme a las reglas del razonamiento humano.
Creible: la teorfa del caso busca convencer a quien lo escu-
cha, por lo tanto debe ser persuasiva.

Sencilla: debe ser facil de entender y libre de complica-
ciones. .

Basada en principios legales: para convencer al 6rgano ju-
risdiccional los hechos de la teoria del caso deben de obede-
cer a preceptos legales vigentes en donde se pretende se
apliquen.

Flexible: mientras el abogado aprende mds y prueba teorias
contra los hechos y recursos disponibles, debe permanecer
flexible a posibilidades de cambio en su representacién.
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B Amena y realista: no debe de exagerar ni presentar hechos
que no se puedan probar.

1.4. UTiapan

Ordenar y clasificar la informacién del caso.
Dirigir la investigacion. .
Adecuar los hechos a la figura juridica o conducta tipica
(antes tipo penal) lo cual servird para defender la tesis.
¢ Tener un concepto claro de la importancia de cada prueba
y eliminar la prueba superflua e innecesaria.
‘Séleccionar los datos de prueba relevante.
* Organizar los datos de prueba que se presentardn.
Detectar debilidades propias y de la contraparte.
Preparar el Argumento o Alegato de Clausura.
Adoptar y/o desechar estrategias de acusacién o defensa.

* > >

* e

1.5. F1. TEMA DF LA TEORIA 1G] CASO

El lema es una frase llamativa que resume la postura que tiene
cada abogado respecto de lo ocurrido y que captura la atencion del
juez. Algunas veces el tema puede ser tan simple como una estructu-
ra visual, un simbolo o una frase. La practica mas com@n es utilizar
frases. Ejemplo de ellas pueden ser:

“se hizo justicia por su propia mano”

“una promesa cumplida”

“venganza y traicién”

“tenia sed de venganza” .

“defendiendo el bien juridico mds preciado: su propia
vida”

“es m4s ficil negar las cosas que aceptarlas”

“es mejor prevenir que lamentar”

“lo apunalé a sangre fria®

“el que la hace la paga”

“fue victima de un reconocimiento erréneo”

YVYVYVYY VVVYYVY

Escoger las teorfas de los hechos y los temas es una parte impor-
tante de la labor que un abogado tiene al analizar su caso. Por ello, el
abogado debe elaborar y probar diferentes teorias e hipétesis re-
uniendo piezas de informacién para luego relacionarlas con expe-
riencias que tengan sentido comin y sean légicas. Un método til
para definir los temas consiste en analizar el material que se ha re-

S R R
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unido para el argumento y con ese material crear oraciones o frases
cortas basadas en los hechos del caso. Dichas frases estan llamadas a
persuadir al juez de que tu representado debe de ganar el caso. Los
mejores temas estan basados en sentido comiin y experiencias huma-
nas y deben de hacer eco en la mente del receptor.

1.6. PrCULIARIDADES DEL TEMA O LEMA

¢ FEsuna frase corta.

4+ Resume la version del caso.

¢ Muestra la actitud del litigante respecto de los hechos del
€aso.

¢ Puede ser faciimente recordada.

¢ Captura la atencién del auditorio.

Retomando, el proceso de desarrollar la teorfa del caso comienza
y es til desde la etapa de preparacién del asunto y continGa hasta
el fin del juicio. Dicha teorfa es un instrumento destinado a la orga-
nizacién y planeacién de nuestra estrategia y debe estar basada en el
derecho aplicable al caso concreto.

Una teoria del caso serd adecuada en la medida que los hechos
disponibles y sus inferencias puedan ser representados al juez con la
confianza de que €l los aceptard y si tal representacion se relaciona
con una regla de derecho favorable al cliente.

Las teorias exitosas son relativamente simples, pero suficientes
para explicar y probar todos los acontecimientos ocurridos de una
manera légica desde el punto de vista de la experiencia humana. Las
representaciones que son complicadas y que incluyen los hechos de
una forma no ficilmente comprensible o que no estan de acuerdo a
la experiencia humana, son dificiles de persuadir.

Ademas, es importante hacer saber al lector que disefiar una Teo-
ria del Caso implica un estudio cuidadoso y profundo de la Teorfa
del Delito por lo que se invita al lector a retomar su estudio.

En conclusién, las partes deben ir al proceso con una idea cen-
tral o teorfa explicativa de lo que ocurrié. Esta es la teorfa del caso
y es a partir de ella que se disefia la estrategia y las actuaciones. En
otras palabras, es la idea central que adoptamos para explicar y dar

sentido a los hechos que se presentaran como fundamentales de
una historia.
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De la misma forma se debe evitar asegurar hechos que no es
probable que sean creidos por el auditorio. Si el que recibe el men-
saje piensa que td estds hablando falsamente de un hecho, tu credi-
bilidad se vera afectada y tu habilidad de persuadir acerca de otros
hechos o de otras inferencias se ver4 alterada.

3.7. NO FORMULAR OPINIONES PERSONALES

El litigante debe de evitar la tentacién de emitir juicios persona-
les cuando presente su alegato. El juez no va a decidir conforme a lo
que el lingante piense sino de acuerdo a lo que le demmnestre a través
de los testigos durante el periodo de desahogo de pruebas. No serian
propias las expresiones:

x  “yo pienso que...”

*  “yo opino que...”

X “yo considero que el Sefior Juan no es culpable...”

x  “Su Senoria pienso que legard a la misma conclusion que yo
tengo de que el hoy acusado no puede ser perdonado por
ello...”

En lugar de ello debe expresar:

v “Las pruebas demostrardn la culpabilidad del sesior Juan
Lopex”

Tampoco se pueden expresar opiniones sobre la creencia en un
testigo:

%  “No le creerdn al testigo Gutiérrez porque...”

Como se ha manifestado, el abogado no puede expresar su pro-
pia opinién sobre la mnocencia o culpabilidad del demandado. Se
decidira de acuerdo al desahogo de las pruebas.

3.8, EVITAR SACAR CONCLUSIONES N LOS ALEGATOS DE APERTURA

Como regla del procedimiento, sacar conclusiones no estd permi-
tido en esta etapa. Por ello, la siguiente exposicién no seria propia
de un alegato de apertura.

¢Como sabemos que el St. Ramirez ya se encontraba tendido en
la calle cuando el oficial Pérez le disparé? Bueno, la posicidn
del caddver demuestra que las balas se percutieron en direc-
cion de arriba hacia abajo, y que no penetraron por el dorso
del occiso...
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Es mas apropiado manifestar:

“Escucharemos del médico legista la posicién en que se encon-
traba el Sr. Ramirez y como fue que él concluyé la direccion en
que la bala penetré en el cuerpo del hoy vcciso”

3.9. ANTICIPAR DEBILIDADES DE NUESTROS TESTIGOS

Cuando advertimos que hay en nuestro testigo ciertos aspectos
que debiliten su declaracién, nosotros debemos de abordarlos, forta-
leciéndolo nuevamente.

Se pueden utilizar frases como:

+ No obstante

¢  Aunque
¢ Si bien
Ejemplos:

“no obstante que como se mencionard durante la audiencia, el
testigo se encontraba lejos, él pude apreciar claramente que
era el serior fiménex quien dio el primer puiietazo™

“aunque el testigo presencial tuvo antecedentes penales, se de-
mostrard que él se ha rehabilitado y estd decidido a tener una
vida honrada”

“si bien el testigo Ulises conocia al hoy acusado, él no tiene
interés en el resultado del juicio, el solamente quiere que se
haga justicia como se demostrard en esta audiencia”

Anticipa las debilidades de tus lestigos antes de que tu adversario las

‘aborde en tu perjuicio.

3.10. REACCIONAR CUANDO TU ADVERSARIO DISTRAIGA LA AITNGION
CON IRRELEVANCIAS

Cuando un litigante de la contraparte se enfoca en hechos falsos
e irrelevantes para distraer la atencion del asunto principal, general-
mente es percibido asf por el tribunal. Un abogado que sabe que sus
argumentos son pobres puede tratar de distraer al juez enfocindose
en temas menores. Una respuesta efectiva a tal argumento es que una
vez que el abogado identifique esta tictica distractora, se haga men-
cién de que esos detalles no son importantes. Por ejemplo cuando un
abogado Defensor de un criminal enfoca su atencién en si el Minis-
terio Publico deberia haber considerado como testigo a una persona
a quien no se le llamo, el fiscal debe sefialar que “el problema real es
1i el demandado cometié el crimen”.
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nio previo, el abogado puede interrogar al testigo con cierta confian-
za de que admitira los hechos que establecié en la declaracin previa.

6.10. ¢COMO MANTENER El. CONTROL A TRAVES DE 1AS PREGUNTAS?

6.10.1. Naturaleza de las preguntas

En la mayoria de los casos, se puede alcanzar un control efectivo
€n contrainterrogatorio haciendo las preguntas lo més cortas posible
usando técnicas de control. Si el abogado est4 teniendo problemas
para mantener un control verbal, tendra que examinar la forma de
hacer las preguntas. Cada pregunta debe contener un hecho simple
¥, no ambiguo. Esto puede significar hacer mas preguntas, pero casi
siempre es mds facil obtener respuestas afirmativas a una pregunta
que hace que el testigo reconozca un hecho simple, que obtener res-
pucstas a formulaciones complejas.® El abogado debe de hacer pre-
guntas sencillas en una forma firme. Las preguntas guiadas “firmes”
deben ser usadas en todo el Interrogatorio.

Ejemplos:
A. Entonces usted fue a la casa?

A. Después de que entré a la casa, tomé las laves de su carro,
verdad?

A. Entonces fue a la puerta trasera?

A. Entré al carro, cierto?

A. Encendié el carro, verdad?

A. Entonces dio vuelta a la derecha, cierto?

El uso de preguntas cortas y no ambiguas establece un ritmo
constante y tiende a forzar a los testigos a dar respuestas afirmativas.
-0s adjetivos o verbos mas Hlamativos generardn resistencia por parte
de los testigos y dificultan a mantener el control.
Ejemplo:
A. Usted salté hacia el carro, verdad? o
A. Se abalanzé hacia la derecha, cierto?

Son preguntas que probablemente no generaran respuestas afir-
mativas. Fl testigo puede responder:

T No realmente, mi carro es bajo, tuve que agacharme para
entrar al carro,

I No me abalancé, di vuelta a la derecha.

* g, p. 171,
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El abogado debe mantener un tono firme en sus preguntas y
hacer al testigo responsable. _ ' ’
i Abundando al respecto, es facil apreciar cuando el testigo no esta
 respondiendo a la pregunta o est4 yendo mas alla de lo que _s-se.}e
t pregunté. El auditorio tiende a reaccionar negativamente hacia c(;l—
guien que estd tratando de dar vuelta a la pregunta o que tra}a e
[ incorporar material extra a la respuesta. Si la pregunta es clara, no
f es ambigua y limitada en alcance, consecuentemente un testigo que
trata de evadir o ir mas alld del alcance de las preguntas corre el
 riesgo de ser visto como manipulador y falso. _

Ahora bien, en muchas ocasiones el abogadq no obtiene afirma-
j ciones porque no realiz6 la pregunta adecuada. En consecuencia, an-
ites de culpar al testigo, el abogado debe de hacerse las siguientes
3preguntas:

¢ <{pedi que afirmara mas de un hecho especifico?,

+ drelacioné dos hechos o mas?, .

¢ <pedi al testigo estar de acuerdo con un tipo de conclu-
s1on?

. En la mayorfa de los casos, un testigo se aprovecha de preguntas
| imprecisas, subjetivas y compuestas. En consecuencia, el abogado
 debe realizar la pregunta en términos més especificos. N

' Ademds, para no perder el control del testimonio el litigante
F debe de asegurarse de que:

c
i

1.- todas las preguntas sean contestadas con la informacién que
el mismo abogado necesite presentar al tribunal. De hecho,
el abogado debe de conocer previamente la respuesta a cada
interrogante y ' g ;

2.- que no se produzca mis informacién que aquella que fue
solicitada,

Para Mauet, el control significa forzar al testigo a obedecer las
| reglas del contrainterrogatorio, especificamente cuando no estd res-
' pondiendo a las preguntas del litigante.*

_' 6.10.2. Y s el testigo ha omitido algo?

Por lo general después de un interrogatorio directo quedan varios
vacios porque el testigo omitié cierta informacién o debido a que se

' Mauet, op.cit,, p. 261
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le olvid6 hablar de algiin tema. No invites al testigo a llenar los vacios
que dejo en el interrogatorio directo haciendo preguntas abiertas
esto hara que pierdas el control. En todo caso, quien tiene que proba;
Su caso es el abogado de la contraparte. Por lo general, todo lo que
haya omitido y quedado fuera del interrogatorio es en tu favor.

. Puede suceder también que el testigo haya dejado fuera informa-
a1on Uil para w versién de los hechos, en este caso, se corre el peli-
gro de realizar preguntas que se orientan a llenar las omisiones de
la version contraria. Cuando la contraparte no ha probado algo, es
mejor dejar esta laguna y hacer referencia a ello en el alegato de
cierre. No lo trates de subsanar en el contrainterrogatorio,

6.10.3. No cuestiones al testigo sobre lo que declard en el interrogatorio directo

En ocasiones, los litigantes hacen preguantas que parecen pedir al
testigo que recuerde el contenido del interrogatorio directo y que lo
confirme,

Ejemplo:

A. Usted nos acaba de decir que... vio a dos hombres salir de
los departamentos

T. Bueno no precisamente, yo dije que vi a dos personas

0

A. Usted declaré en el interrogatorio que el sospechoso era
moreno

T. yo lo que dije fue que no tenia piel blanca.

Este tipo de preguntas puede incidir en la pérdida de control del
abogado. Es por ello que es mejor preguntar sobre hechos que sobre
la declaracton previa.

Ejemplo;

A. Usted estuvo en los departamentos el 2 de abril
A. Usted salié del edificio a las 11:30 p.m.

A. Usted salié por la puerta trasera

Asimismo, serd favorable planear tus preguntas en base a hechos,
no a opiniones ni conclusiones. Mds especificamente, las pregun-
tas no deben dar pauta a la interpretacién del testigo. El siguiente
ejemplo lo aclara:

A. Estaba muy oscuro para que pudiera ver bien, verdad?
T. Yo podia ver bien

A. Usted no identificé plenamente al acusado, verdad?

T. Lo hice

EXITO EN EL JUICIO ORAL ' 101

k. Es mejor preguntar los hechos que hacen evidente que el testigo
ho pudo haber visto claramente,

Ejemplo:

A. Eran las 8:00 pm, cierto?

A. Era de noche, verdad?

A. No habia luz solar, o si?

A. Los hechos ocurrieron en la calle Matamoros

A. Esa calle solo tiene un poste de luz

A. Los hechos ocurrieron en la acera afuera de la tienda
A. Usted se encontraba en la acera de enfrente, cierto?

Es recomendable no asumir acerca de los pensamientos, capaci-
kdades o habilidades del testigo.

] De acuerdo a Lubet, un testigo se sale del control del abogado
tque lo contrainterroga debido a que:
A

1) no estd de acuerdo con ¢l abogado de la contraparte
2) se le ha invitado a explicar algo, o
3) no quiere cooperar.®

] En el primer caso, pucde no estar de acuerdo con el plantea-
t miento hecho por el abogado porque éste Gltimo estaba equivocado
| sobre algiin hecho, porque se incluyeron demasiados detalles o infor-
f macion cn la pregunta o porque la pregunta mas que eso, era una
} conclusion.

" Ahora bien, de haber sido uno de los anteriores, el abogado debe
de proceder planteando mds preguntas al testigo, preguntas que en
' ningtin momento deberdn pedir explicaciones. Esto se hace descom-
poniendo la pregunta original en varias preguntas mds cortas cuyo
| efecto serd que el desacuerdo del testigo se climine. Si el testigo no
- estuvo de acuerdo porque los hechos a él planteados eran erréneos,
deberis replantear la pregunta de tal manera que incluya solo aque-
llos hechos que estds seguro sucedieron. En este caso, también serd
util cambiar pronto y preguntar sobre otro tema.

Si el testigo no estd de acuerdo con la pregunta por haber inclui-
do muchos detalles en ella, la tictica serd reformular la pregunta de
manera que no esté cargada de informacién extra. Sin embuargo, de-
bes de analizar si los detalles son necesarios en tu caso o si es infor-

¥ Lubet, op.cit,, p. 125



7. RE-INTERROGATORIO

a serie de preguntas que el oferente del testigo le hace una vez
prminado el contrainterrogatorio, se realiza con la finalidad de
larificar o rechazar alguna manifestacién que haya danado al tes-
bgo durante los cuestionamientos de la contraparte. Usualmente
P constrifie a hacer preguntas relacionadas con la informacién que
fi6 al testigo, en su afdn por rehabilitarlo. El juez se encargara
R limitar esta intervencién a los puntos estrictamente necesarios
I pertinentes y no permitir alguna otra pregunta fuera de este
ontexto.
| Este ofrece al abogado la oportunidad de referirse a la informa-
Hon nueva o adicional que se haya tratado en el contrainterrogato-
o con la intencion de “sanear” la desventaja en que ha quedado

'testigo ofrecido. La mera repeticion del testimonio directo no es
Jropia en el re-interrogatorio. Tampoco es usado para introducir
© nuevo que no haya sido tratado en ¢l contrainterrogatorio.

El principio de contradiccién concede al abogado que cité al tes-
go la oportunidad de aclarar temas que debilitaron al testigo o su
rsién en el contrainterrogatorio.

El re-interrogatorio puede ser una herramienta poderosa para
pclarar problemas causados por el contrainterrogatorio. Puede usarse

ara construir y desarrollar puntos que el contrainterrogatorio traté

destruir.
Ya que el propésito del re-interrogatorio es limitado, su organi-
cién es mds flexible. No hay necesidad de hacerlo en orden crono-
d6gico. El abogado tiene cierta libertad para hacer preguntas guiadas
jpor ejemplo para hacer transiciones.

A. Sedior Avalos, recuerda en contrainterrogatorio cuando se
le pregunto si no habia visto algo cuando se estaba estacio-
nando?

T Si.

A. éPor qué seria, Sefior Avalos, que no vie nada cuando se
estaba estacionando?

127
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- ' ) , fici : AT 1. TRIBUNAL

T. Porque el estacionamiento estd en el sétano del edificio ¥ es 7 9 INTERROGATORIO DEI
un lugar muy oscuro. | | -
~ Por regla general, solamente los m%(}l)1'c:sentanlt¢e§1 Lc:mgatg;io N
' 1 rante e \
) ntas a los testigos du ogatorio

e torogator. b ibunal puede cuestionar a los
' inter i argo el tribunal p ar a
- nterrogatorio, sin em . alos
'r:'tr?)ls een elgcaqo de que no haya comprendido alguna s;t;s .

i . N - . el
ielvg'mte en su proceso decisorio. Por esta razén las preg

p < Py

aliza el juez son de corte aclaratorio.

Este enfoque orienta al testigo a la materia substancial sin dar. |
le la respuesta buscada, EI re-interrogatorio sigue las mismas re- |
glas que ¢l directo. La libertad de usar preguntas de enfoque s¢
traduce en permitir cualquier pregunta guiada en este interrogi-
torio.

Lo que busca el abogado que oftecié al testigo en directo por
medio de esta serie de preguntas es explicar la discrepancia, conrra-
diccién o inconsistencia de que fue objeto su testigo en el contrain-
terrogatorio,

A. Puede explicarnos por gué durante el contrainterrogatorio
no admitié que usted manifesto que una de las personas a lay
que detuvieron tenia un tatuaje en el brazo derecho aun cuan-
do asi lo manifesté en el parte policial?
T. Porque yo no lo vi. Mi amigo lo hizo.

7.1. RF.-(EON'I‘RAIN'!‘ERR()(;A’I'ORI()

Por el principio de contradiccién que consagra nuestro Paclo
Politico en su articulo veinte, una ves que el oferente tuvo la palabra
por segunda ocasién para interrogar a su testigo, ¢l juez dara uso
de la voz a ia contraparte para que éste a su vez repregunte utilizan-
do ia técnica del contrainterrogatorio, El alcance de este Interroga-
torio se reduce fnicamente a cyestiones que tenga que retomar y
que se hayan derivado de Ia nueva informacién que se generd en ¢l
re-terrogatorio.

El re-contrainterrogatorio se ha definido como el Proceso a través
del cual Ta parte que contrainterrogé al testigo puede continuar sus
Cuestionamientos para tratar temas que hayan surgido durante ef 1.
interrogatorio. kI contenido de estas preguntas solamente puede refe-
rirse a temas surgidos durante el re-interrogatorio.

A. Entonces usted manifesto al policia un hecho que no le cons-
la Sr. Avalos,
T Bueno.,..

El érgano jurisdiccional puede permitir re contrainterrogatorio
cuando adn hay necesidad de aclarar alguna cuestion surgida cn ¢l
re-mterrogatorio.



3. OBJECIONES

8.1. CoNcEPTO

La objecién que hace el abogado es una manifestaciéon de la opo-

j contraria a derecho y por afectar los intereses de su representado, a
b efecto de que sea subsanada o corregida. Permite excluir informacién
perludlual para una de las partes.

, Las preguntas del abogado que se inicia en el procedimiento oral
§ con respecto a este tema generalmente son:

¢+ (A qué puedo objetar?
¢ <Cuando objeto?
¢+ ¢C6mo objetor

8.2. PROPOSITO DE LA ORJECION

La razén por la que el abogado objeta es parar detener el flujo
| de informacion durante la audiencia. $i bien el propésito de la obje-
/ cién es que el testigo se contenga de responder alguna pregunta,
' puesto que ésta puede daiiar el planteamiento del que objeta o por
*{,no seguir los lineamientos permitidos por la ley, generalmente los
; abogados objetan con dos intenciones:

b ¢+ No obtener una respuesta del testigo la cual puede dafiar la

version del caso y/o
¢ Distraer la cohesidn de la historia

8.3. CUANDO OBJETAR

Se objeta al escuchar las preguntas que realiza el abogado de la
contraparte, anticipidndose a la respuesta del testigo.

En el momento en que un abogado objeta, generalmente inte-
rrumpe la presentacion de la contraparte. El centro de atencién es-
tard en el que hizo la pregunta objetada quien usualmente tendra
que estar preparado para defenderla en cuestién de segundos. Si el

151
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érgano jurisdiccional no da importancia a la objecién, se instruira al
testigo para que conteste. Si el juez da lugar a la objecién, el abogado
tendra que formular una nucva pregunta.

Un abogado que conffa en su habilidad para hacer objecioncs
tiene un sentimiento de poder y control sobre ¢l procedimiento que
no la tiene el abogado que duda en hacer objeciones. Por otro lado,
un abogado que teme que su adversario pueda hacer objeciones vi-
lidas, puede quedar sujeto a sentimientos de inseguridad que afecta-
rin su presentacién.

El abogado a quien se le objeta una pregunia se puede sentir
amonestado y si no estd bien preparado puede perder la coherencia
de sus preguntas, y por ende, de la historia. Por ello muchos litigan-
tes objetan continuamente en su afan por distraer al auditorio. Algu-
nos objetaran mientras crean tener la razén pero si el tribunal no
concede las objeciones, dejaran de hacerlo cuando pierdan una o dos
de estas batallas del procedimiento.

Algunos abogados abusan del proceso de objetar solamente para
desorganizar ¢l caso del adversario y para desconcertarlo, Las obje-
ciones deben de ser tratadas como lo que son: interrupciones al
proceso que se estd llevando a cabo. El abogado que esta conducien-
do el interrogatorio o contrainterrogatorio buscard minimizar las
interrupciones y continuar con su presentacién tan rapido como sca
posible,

Si se hace una objecién, se debe estar seguro que el juez dard
lugar a ella. Por ende, es contraproducente hacer una objecion que
el juez rechazara de improcedente.

La mayoria de las irregularidades cometidas por el abogado de
la contraparte no vale la pena que se objeten y pueden ser ignoradas.
Un abogado que insiste en una aplicacién estricta de las reglas por
medio de objeciones frecuentes, dara la impresidn de que estd tra-
tando de esconder la historia completa. Los jueces a quienes se les
pide calificar ohjeciones en forma habitual, han expresado su impa-
ciencia hacia esta actitud de los abogados.

Por esta razon se recomienda que no se objete a roda pregunta
impropia, se debe analizar si la respuesta a la pregunta dafiard nuestro
caso y si es asi, entonces se sugiere objetar.

En cl caso de la pregunta:

éDespués del accidente, lo llevaron al Hospital “la luz”?

Esta pregunta es dirigida y serfa objelada en un interrogatorio
directo, sin embargo, su respuesta no representa un detrimento a la
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rsion de ninguna de las partes puesto que no es un-hecho con-
pvertido, inclusive la respuesta es conocida. Por lo tanto, el abo-
do no necesariamente debe objetar esta pregunta.

8.4, CoMO OBJETAR

La objecién no es una pregunta sino una declaracion fuerte. Kl
plumen de la voz del abogado se levanta y el tono es firme y con
guridad. La costumbre y préctica, aunque atin no claramente regla-
hentada en nuestro sistema en transicién, es que el abogado se palr)e
ara hacer una objecién. De hecho, se dice que para hacer una ob-
i6n el litigante debe de estar muy atento a cada pregunta y estlzllr
geparado para pararse con firmeza y rapidez una vez que escuche
na pregunta que no es acorde a laley. e
¥ Al objetar, el abogado siempre debe dirigir su objecién al ju dy
p incurrir en el error de empezar una discusion con el abogado' df:
k contraparte. Cuando se realice una objecién mantén la ca(ljma, ¥ ’1
argumento pero no trates de rivalizar con el juez, recuerda que €
¥ 1a autoridad del recinto y debes respetar su decisién aunque no
Btés de acuerdo con ella. Sin embargo, ésto tampoco significa que st
o te concedid una objecion te sientas con timidez de no obJ‘etar otra
egunta que es impropia cuando ¢sta te a'f}ecte. No asumas ll? rcgc-
fon que puede tomar el juez, haz tu objecién y manifiesta el funda-
la misma. _
] er:;)loctlf:l bien, cuando el abogado de la contraparte realiza una ob-
ecion, esto no significa que automaticamente la pregunta ten%a cglue
r retirada, el érgano jurisdiccional pedira al gl’)ogadp que unda—
mente la objecién y sefiale la razén de su objecnon.’ A?m;(s)n(liq ¥ e:
ido al principio de contradiccion sefialado en el articulo ] de nu%so
ra Carta Magna, el abogado que regll;(? la pregunta uene ¢ et;ec
He manifestarse respecto de la objecién, defendiendo lé pretbunta
ealizada. En la prictica, algunos abggados a los que se les confronta
on una objecidon improcedente, retiran su pregunta por(l:luc nodsql))n
, apaces de fundamentar y sentar las razones por las cuales se debe
Epermitir escuchar la respuesta,

Ejemplo: '
En un contrainterrogatorio:

A. ¢éEl hoy acusado estaba en su casa cuando llegaron los ele-

mentos de la policia? o
Abogado adversario: Objecion su Sefioria.l
Juez: Justifique su objecion.
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T. Es un cuchillo que encontré en la escena del incidente.

A. Oficial, épor qué reconoce el objeto marcado con el niimero
3 como el cuchillo que encontrd en la escena del incidente?

T. Porque tiene mi nombre justo aqui (mostrando).

En esta serie simple de preguntas el abogado ha autentificado el
objeto, es decir ha mostrado que el cuchillo es en forma auténtica,
aquel encontrado en la escena del crimen puesto que ha obtenido
testimonio de que al tiempo en que el oficial lo encontré, puso sus
iniciales en é! y ha demostrado ademas que las iniciales aparecen en
el objeto 3. Esto construye la base légica para inferir que el objeto
es el mismo que fue encontrado en la escena del crimen.

Con esta serie de preguntas el abogado ha mostrado que el ob-
jeto es relevante. Ha sido demostrado que el cuchillo fue encontrado
junto al cuerpo de la victima y que por inferencia tuvo que ver con
el asalto. Presumiblemente, el ver el objeto proveerd informacién de
cémo puede haber sido cometido el crimen.

10.11. PARA COMPROBAR 1.A CADENA DE CUSTODIA

Por cadena de custodia se enttende:

el procedimiento controlado que se aplica a los indicios materiales relacionados
con el delito, desde que los localizan y valoran los encargados de administrar
Justicia. Su finalidad es no permitir que se vicien los indicios materiales del
delito y evitar alteraciones, sustituciones, cambios o destrucciones.™

Léper sefiala que la cadena de custodia es un procedimiento que
asegura la autenticidad de los elementos materiales de prueba, o sea,
las evidencias; ademas; garantiza que las pruebas sean las mismas y
que no hayan sido sustituidas o alteradas a lo largo del proceso pe-
nal.

En este sistema todos los objetos encontrados en el lugar de los
hechos deben de ser preservados de tal manera que se tenga la se-
guridad de que cuando dicho objeto sea presentado ante el juzgador,
se tenga la certeza de dos situaciones:

1. Que el objeto es aquél encontrado en el lugar de los hechos

2. Que dicho material no fue contaminado sino preservado y
custodiado

¥ Lopez Betancowrt, Eduardo, fuicios Orales ex waleria proal, TURE editores, México, 2011,
p. 118 ‘
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Con tal efecto, cuando se introduzca el objeto dentro de un inte-

L rrogatorio se debe de:

1. Encontrar el testigo idéneo para reconocer el objeto. Testigo
idéneo serd aquél que dentro del procedimiento de la cadena
de custodia, tuvo contacto fisico con la evidencia (en el tiem-
po que se encuentra el objeto es considerado evidencia).

2. Hacer que el testigo reconozca el objeto nombrando 1a in-
tervencién que tuvo dentro del procedimiento que se sigue
para preservar la evidencia. Para ello tendra que describir el
procedimiento y corroborar que es el método que comin-
mente se lleva a cabo.

Tl objeto de las preguntas en este caso serd para sentar las bases

Ly mostrar las circunstancias bajo las cuales se infiere que el medio de

prueba es auténtico.

Aunque se pueda pensar que la autentificacién de un objeto, a
través de establecer su cadena de custodia, es un ejercicio dificil y
peligroso que puede hacer que se pierda el material probatorio, di-
cha autentificacién se hace para “rastrear” el objeto desde el tiempo
que fue identificado con los hechos del caso, por haber sido localiza-
do en el lugar de los hechos por ejemplo, hasta el tiempo en que se
muestra en el tribunal. La prueba de la cadena de custodia, la cual
debe satisfacer los requisitos formales de la autenticidad, contribuye
con la aceptacion del objeto en el tribunal.

Por ejemplo, en el caso anterior, si el oficial no hubiera marcado

5 el cuchillo cuando lo encontré, la autentificacién de la cadena de

custodia seria:

A. Oficial, qué hizo con el cuchillo después de que lo encontré?
T. Lo puse en un sobre y lo llevé a servicios periciales.

A. éQué hizo alld?

T. Lo coloqué en el cajén para ser examinado.

A. éExiste un método o lineamientos que deban observar los
servidores piblicos para la debida preservacion y procesa-
miento del lugar de los hechos o del hallazgo y de los indicios,
huellas o vestigios del hecho delictuoso?

T. $i. Cada objeto es fijado, numerado, embalado en un sobre
y registrado con una etiguete.

A. éQuién realizé estas actividades?

T. Yo lo hice.

A. Se cerri o no cerré el sobre cuando fue embalado y etique-
tado?
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Ka'o@¥eiente senalar si se le ha dado mayor peso a las pruebas
del advérsario.

11.7. Criar pALABRAS DFI. TESTIGO

Resulta de gran efectividad citar las palabras exactas de un testi-
go en el cierre y luego discutir su importancia. Esta cita tiene que
hacerse conforme a las reglas del procedimiento.

Ejemplo:
Su Seiiorta, recordemos el testimonio de la Sra. Mercedes quien

nos dijo bajo protesta de decir verdad que mientras salia de la

tienda claramente escuché las palabras: “dispdrale Luis Eduardo,
dispdrale ahora™,

Resulta inapropiado, sin embargo, que un abogado lea las pala-
bras que pronuncié un testigo de una declaracién anterior como lo
puede ser algtin acta de entrevista al testigo, atin cuando para algu-
nos este hecho pueda dar la certeza de que la frase es la misma que
pronuncié el testigo. Sin embargo, no resulta inoportuno consultar

una transcripcion del testigo y luego citarla sin mencionar que pro-
viene de la transcripcién.

Ejemplo: .
X Su Seiioria, voy a leer el documento X que consta en la

carpeta de investigacion en donde aparecen la frase amenaza-
dora tal y como la pronuncis el hoy acusado.

Seria también impropio que el abogado citara el testimonio

del testigo mientras lee algo que aparece en una declaracién
previa.

x  Su Sefiorfa, recordard que ¢l Seior Eduardo Ramos dijo,
“tit y tu familia se van a arrepentir y a ti te voy a desaparecer”.
Constituyendo estas palabras amenazantes que daban muestra

suficiente del encono del que era objeto el hoy acusado (leyendo
de la carpeta de investigacion).

11.8. MAXIMAS DE LA EXTERIENCIA, SENTIDO COMUN, LOGIGA
Y CONOCIMIENTO CIENTIFICO

Como se ha mencionado en Ia presente obra, el modelo para
valorar las probanzas en este procedimiento es de libre valoracién de
la prueba de acuerdo al sentido comiin y a la experiencia humana
apoyadas por la légica y/o el conocimiento cientifico. Recuerda al
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'uez que tu version resultd confqrme con estos principios, que tiene
un sentido 16gico.” Pide que se juzgue de acuerdo‘a las maximas de
1a experiencia y ¢l sentido comﬁ_n ya que ahora el érgano jurisdiccio-
inal los toma en cuenta al decidir los casos.

Ejemplo: o

Y no resulta logico su Sedoriq que después de haber asistido a
dos bares en donde consumié por alrededor de 4 horas el hoy
acusado nos diga que iba manejando con mucha c_autela, def-
frués de todo iba con sus amigos que como lo han dicho, ese dia
solamente querian relajarse y pasarla bien.

11.9. SACAR INFERENCIAS

i El cierre es tiempo de comentar las inferencias obtenidas de las
| declaraciones de los testigos. Como lo verdn en la practica, no todos
' los hechos necesarios para completar la versién pue(.ien ser pFOba-
 dos directamente. Algunas veces no toda la informacién estuvo dis-
1 ponible. Por ejemplo, no siempre es posible obtener testimonios re-
' lativos al estado mental de una persona o cuando lo es, el testimonio
es tan subjetivo que puede no ser conﬁable. Por lo tanto, el esFa(fio
" mental de alguien tiene que ser establecido por medio de una infe-
rencia. Pues bien, el cierre es el tiempo en que gieben .de ser discutidas
las inferencias que contestan la duda sobre la intencionalidad con el
que obré el acusado.

Ejemplo: - . '

Si como el seitor Acosta nos dijo hubiera tenido la intencion de
huir de la escena, él no hubiera esperado al hoy occiso fuera de su
casa. En este caso, en lugar de alejarse del lugar, lo esperd
conociendo que minutos mds tarde el seiior Villanueva salafﬂa
de su domicilio. Escuchamos que el hoy acusado estuvo veinte
minutos fuera de su casa esperando a que saliera pare privar-
lo de la vida. También pudimos apreciar que estaba enfadad.g
¥y que tenia razones suficientes para querer matarlo y conggi-
mos también que siendo una persona que no porta armas. e
gularmente ese dia especificamente iba portando un armg, el
arma que quitaria la vida de Omar Villanueva.

En el cierre se sacan inferencias sobre lo establecido por los. tes-
tigos de la contraparte y lo que realmente ocurrié.

M Lubet, op. it p. 471,
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11.13. REFERIRSE A LA TEORIA JURIDICA

En el alegato de cierre debemos demostrar que los elementos del
tipo penal fueron satisfechos. En la teoria del caso que elaboramos en
los primeros capitulos de esta obra los desglosamos, ahora es el tiempo
de demostrar al érgano jurisdiccional que con base en el desahogo de
las pruebas en la audiencia del juicio oral, se han acreditado.

Ejemplo:

Su Serioria, Ernesto Palomino estd acusado de Homicidio ca-
lificado. Pues bien, el articulo ___ de la ley penal vigente en el
Estado refiere que comete el delito' de homicidio quien priva
de la vida a otro. Queds comprobado por el médico legista que
hizo el andlisis en el cuerpo de Martin Villalpando, que fue
debido a las lesiones que el hoy acusado le infirid, que él perdié
la vida...

Ahora bien la ley es explicita respecto de los agravantes para
que un homicidio sea calificativo:

1.-Premeditacién.- Existe premeditacion cuando el hecho se lle-
va a cabo después de haber reflexionado y en este caso se de-
mostré que el sefior Covarrubias maté al sefior Avilés después
de haber reflexionado y meditado por dos dias sobre el atroz
crimen, el habia planeado lo que iba a hacer y como lo iba a
hacer...

2.-Alevosia.- Un delito se comete con alevosia cuando el pasivo
es sorprendido anulando su posibilidad de defensa y tal fue el
caso de Covarrubias quien sorprendic al Seiior Avilés en su
casa cuando..,

3.-Ventaja.- Segiin nuestro derecho existe ventaja cuando el ac-
live no corre riesgo de ser lesionado ni de ser muerto por el
pasive y en este caso mientras el hoy acusado iba armado, se-
gun las pruebas se comprobé que el hoy occiso no lo estaba...
4.- Cruel perversidad.- Segiin se encuentra tipificado un delito
es calificado cuando se comete con cruel perversidad y en este
caso el hoy acusado actudé sanguinariamente y con sa#ia como
lo pudimos comprobar con la gran cantidad de heridas pro-
fundas que el agente le infirié antes de darle muerte, no le
basté un solo golpe sino que con un enorme impulso de ven-
ganza e’ira lo asesiné brutalmente.

Cuando las reglas de derecho favorecen a un abogado, el debe
referirse a ellas fPara un buen efecto. En este respecto, se debe de
hacer la clara diferencia de que:
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EL MINISTERIO PUBLICO LA DEFENSA

Debe explicar los elementos del | Debe demostrar que no tados los elementos

antijuridico (antes tipo penal) y de- 1 del antijuridico (antes tipo penal) fueron com-
mostrar ue fos hechos cumplieron | probadaos.

los requisitos del nyismo.

11.14. MOSTRAR VISUALES

Como ha quedado establecido, el uso de ilustraciones tiene efec-

| tos positivos en Ja presentacion del litigante. El alegato de cierre es
l una tultima oportunidad para retomar los visuales que dilucidaron

aspectos principales durante la audiencia y que ayudan al juzgador a

comprender mejor las pruebas.

Ejemplo 1: o
Recapitulando lo que observamos durante la audiencia, el
cuerpo del hoy occiso ya se encontraba tendido sobre la calle
antes de que el hoy acusado lo golpeara accidentalmente con
su carro. La mejor prueba de ello, es el carro por si mismo. El
medio de prueba 5 es una foto del carro exactamente después
del accidente (mostrando la foto). Come se puede ver clara-
mente, no hay ralladuras o raspones ni en la defensa o los
laterales del carro del Sefior Torres. Si el difunto hubiera esta-
do parado, hubiera dejado alguna marca en el carro. Como .EI
policia testificd, las tinicas marcas estdn en la parte de abajo.
éCémo se le puede creer al testigo en estas circunstancias?

Ahora bien, para transmitir la informacién sobre un lugar o es-
cenario se recomienda enriquecer el alegato transmitido por medio
de objetos visuales. Si la apariencia de una escena particular es im-
portante en el caso, se recomienda utilizar fotos. Cuando la localiza-
cién geogrifica de una escena es importante, serd necesario el mapa
o diagrama apropiado con sus respectivos detalles. Si el diagrama
estd bien realizado a escala, su autenticidad debe ser realzada.

Ejemplo 2: .

¢Qué mds prueba lo que pasé en este caso? Revisemos el
diagrama que se mostré en la audiencia. El nimero 4. Como
se puede ver, la sefiora Narvdez cruzé por la calle Guauhtémoc
que es la que tiene preferencia. De acuerdo a los testigos, el
carro seddn del Seiior Escobedo cruzé rdapidamente cuando de-
bié de haber parado en esta esquina (mostrando el visual). La
calle claramente muestra la seiial de preferencia la cual fue
ignorada por un conductor negligente.
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En este caso podemos reforzar nuestro planteamiento no solo con
visuales sino que podemos también incluir otros testimonios, sentido
comun, légica, etcétera.

11.15. OrjrTos Fisicos

Aunado a ello, los objetos fisicos involucrados con el crimen son
elementos poderosos en el proceso de la presentacion que al ser re-
conocidos afectan sus percepciones consciente e inconscientemente.
Cuando se planee el cierre el abogado debe de tomarlos en cuenta.

O cn otro caso, si tu adversario en argumento de cicrre establece
que la sefiora Loyola claramente identificé al demandado como la
persona que cometid el crimen, muestra al juez el video en donde se
grabé que no estaba segura de su identificacién.

11,16, EVOCAR A LOS PERITOS

I’s el tiempo de aclarar cuestiones técnicas o clentificas. Retoma
los testimonios de los peritos y recuerda como ellos explicaron los
puntos controvertidos.

Ejemplo:

Recordemos como el Doctor Bravo nos explicé que ciertas dro-
gas y farmacos pueden tener efectos secundarios tales como
arritmias cardiacas, es decir, pueden causar alteracion en el
ritmo de contraccion del coraxon. Nos mencioné ademds que
aunque estos efectos secundarios son muy infrecuentes pueden
acabar provocando la muerte sibita del individuo y en este
caso precisamente...

11.17. SACAR GONCLUSIONES

A diferencia del alegato de apertura en el que no se permitia quc
¢l abogado sacara conclusiones, en ¢l alegato de cierre si se admite.
La razdn es que una vez que han sido desahogadas las pruebas el
litigante estd en condicidn de ser concluyente respecto de los hechos
de su caso.

Ejemplo:

Su Serioria, la victima no vio si los otros carros venian. La
victima no paré totalmente en la esquina sino que siguio avan-
zando asumiendo que la luz cambiaria mds rdpido de lo que
lo hizo. E3 obvio que la victima fue negligente y que su propia
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negligencia fue la causa real de este infortunado aconteci-
miento.

11.18. RECORDAR LOS TEMAS, OBJETOS ¥ SIMBOLOS

La presentacion efectiva de un caso involucra no solo una teoria
persuasiva o un resumen de los hechos sino que debe contener temas
que enarbolen la presentacién y cuvo objetivo es que se infiltren en
la mente del jucz. Il auditorio reconocera los temas si fueron recu-
rrentes y se reforzaron con la repeticién.™ La efectividad de temas y
simbolos es buena. Un tema puede ser usado en apertura, durante
tesimonios y al cierre. Lo mismo sucede con los visuales u objetos
utilizados durante estas fases del juicio,

A manera de lustracidn,

Si el litigante en alegato de apertura expreso:

...El sefior Pérez tenia “sed de venganza” y ese dia le privé de
la vida...

En interrogatorio directo puede preguntar a un tesugo:
A.Qué fue lo que el Sefior Pérez les dijo a ti y al hoy occiso esa
noche?

T: Que se queria vengay, que tenia “sed de venganza™.

En contra-interrogatorio:
A. Y en su opinidon él se queria “vengar”, no es cierto?
T. §i, ya lo habia diche en varias ocasiones,

En argumento de cierre:

... Podemos concluir que la “sed de venganza” que tenia el
Sefior Pérez fue satisfecha al privar de la vida a Julio Her-
ndndez. ..

La repeticién de estas palabras quedard en el subconsciente
del receptor.

Sttt mo crees en tu caso, los demds tampoco creevdn en el
11.19. CREER EN TU CASO
El litigante debe de tener una firme conviccién de haber probado
su caso al 6rgano jurisdiccional para transmitiv con confianza y segu-

ridad que la tcoria del caso que expuso en un inicio pudo ser com-
probada. En el cierre el abogado debe mostrar que estd comprome-

M phid., . 392,



